cord. Roba da spegnere per
sempre le insegne. Per I'am-
ministrazione una situazione
difficilissima. Da una parte il
Comune non pud modificare i
bilanci degli anni passati. Dal
2004 al 2008. Senza i milioni di
euro della tarsu si aprirebbe-
ro enormi buchi nei conti.
Dall’altra parte I'amministra-

zione azzurra, che a parole si
dice vicinissima agli impren-
ditori, si trova a tartassare la
citta che produce. I Comune
ha modificato le tariffe. La
tassa viene calcolata in modo
spietato. Metri quadri molti-
plicati per la tariffa base. Ma
nel calcolo non vengono di-
stinte le aree produttive dai

A sinistra
I'imprenditore
tartassato
Alberto
Madeddu

rifiuti normali di un’impresa
del granito. «Ma basta guar-
dare le sentenze della Cassa-
zione e la classificazione dei
rifiuti per avere il conforto
della legge — continua Mu-
reddu — che chi lavora il
marmo e il granito non deve
pagare la Tarsu».

Conferma che arriva anche
da Berlinguer. «Abbiamo gia
presentato ricorso in commis-
sione tributaria — continua
Tavvocato —. Presto avremo
le prime risposte. Ma conti-
nuiamo a dialogare con il Co-
mune per cercare di trovare
una soluzione. Tutti vogliono
pagare la Tarsu, ma non esse-
re tartassati». L’ultimo capito-
lo riguarda i furbetti del cas-
sonetto. Imprese che fanno
parte della zona industriale,
ma per 'amministrazione e
la tassa sui rifiuti non esisto-
no.

Ia Cna e i seminari di guida aziendale
Lassociazione vuol fornire nuouvi strumenti di gestione

OLBIA. Gli imprenditori tornano sui
banchi per imparare il mestiere. Spesso
chi guida un’azienda o ci lavora al suo in-
terno si trova ad affrontare problemi di
non facile soluzione. Ma in realta la que-
stione & un’altra. In Italia sono troppi gli
imprenditori improvvisati, che da un
giorno all’altro si trovano a guidare un’a-
zienda senza conoscerne le regole.

—
Al via
i corsi
della Cna

Una grave lacuna che la
Cna ha deciso di colmare con
una serie di seminari rivolti
ai suoi iscritti. Ore e ore sui
banchi per apprendere i se-
greti del mestiere. «La no-
stra associazione — racconta
Marina Deledda, la direttrice
del Consorzio Cna Services
— vuole fornire ai suoi asso-
ciati strumenti pin idonei al-
la crescita imprenditoriale.
Sono sempre pitl numerosi i
casi di artigiani o piccoli e
medi imprenditori che han-
no difficolta ad affrontare

plica di Sannitu a Caria
| parere su emendamenti»

ssessore regionale Bastianino
:a alle accuse di Pierluigi Ca-
ere regionale del Pd aveva par-
ndamenti da lui presentati nel-
finanziaria regionale. Fra gli
slativi a fondi per i poliambula-
dda, Oschiri, Budduso, Calan-
i, per una spesa totale di 900mi-
damenti bocciati anche, secon-
il mancato intervento di Sanni-
e della giunta, e sindaco di Ber-
de sottolineando di non avere
are sfavorevole a tali emenda-
nta non é tenuta a esprimere
:ere sugli emendamenti, compe-
servata al consiglio». «E’ vero
— ha ragione Sannitu. Il parere
.dato La Spisa, come assessore
asta la bocciatura di un finan-
yrtante per il territorio». (en.g.)

Pierluigi
Caria

Bastianino
Sannitu

problemi di carattere banca-
rio, amministrativo, fiscale.
In quelle situazioni si rendo-
no conto di non potersi ac-
contentare del loro saper fa-
re, di quelle che sono le loro
capacita lavorative. E 1la
mancanza delle conoscenze
necessarie pud comportare
errori che potrebbero pregiu-
dicare la stessa vita dell'im-
presa». II primo strumento
fornito dalla Cna é il miglio-
ramento della comunicazio-
ne. Nei giorni scorsi 12 picco-
1i imprenditori, dalla nautica
all’edilizia, all’impiantistica,
hanno partecipato a una full
immersion di 16 ore con Giu-
seppe Codeluppi, esperto in
tecniche di coaching e refe-
rente in questo settore di nu-

merose aziende italiane e
straniere.
«Due giornate entusia-

smanti — aggiunge la Deled-

da —. Il docente si & soffer-
mato sull’importanza della
capacita di ascolto, e ha for-
nito risposte sulla gestione
dello stress, della critica e
del reclamo. Capita spesso
che un artigiano o un im-
prenditore debba far fronte a
critiche e proteste dei clienti.
Codeluppi ci ha spiegato co-
me bisogna affrontare que-
ste situazioni, c¢i ha fornito
quei piccoli escamotage utili
a evitare i conflitti». Alla
Cna si pensa gia ai prossimi
appuntamenti sui banchi. «I
due giorni con Codeluppi so-
no stati solo un antipasto —
annuncia la dirigente —. Nei
nostri programmi ci sono
Tapprofondimento di altri ar-
gomenti, seminari e pure un
master. La Cna vuole impre-
se pill competitive e la ricet-
ta per riuscirvi sta tutta nel-
la formazione». (al.pi.)
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